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RUta,

Komercijos padalinio vadove

ISsilavinimas:

Pasvalio Petro VileiSio gimnazija; Verslo administravimo bakalauras (VDU); magistro studijos:
Tarptautiné prekyba (MRU)

Kokie dalykai (pamokos) labiausiai patiko, geriausiai sekési mokykloje?

Gana gerai sekési visi dalykai, todél labai sunku iSskirti vieng. Kas lieCia patj mokymosi procesa,
daugiau pastangy reikalavo tikslieji mokslai, na o lengviau sekési humanitariniai bei socialiniai
mokslai.

Kokie dalykai (pamokos) nepatiko, sunkiai sekési mokykloje?

Mokykloje labiausiai nepatiko tie dalykai, kurie buvo mokomi ,sausai, be jokiy pavyzdziy, tiesiog
perpasakojant vadovélio medziaga. IS principo ne pats dalykas buvo nejdomus, o mokymosi
procesas. Pvz. jei mokaisiistorijos, tai gali gauti ribotg, sausg medziagg ir faktus iS vadoveélio (kas yra
nejdomu) ir visaikitaip tg pacig informacijg vertini jei gauni iSsamy, jdomy pasakojima su pavyzdziais,
iliustracijomis, skirtingais Saltiniais, kai j tg pacia situacijg yra pazvelgiame is skirtingy perspektyvy.
Tad svarbiausia, manau, yra pateikimo budas.

Ar jau mokykloje zinojote, kad norite dirbti komercijos srityje?

Kai baigiau mokyklg didzioji dauguma klasioky kalbéjo, kad nori tapti vadybininkais, nors realiai
nelabai suprato kas tai yra. AS pati asmeniskai nuo paauglystés skaiCiau literatdrg ir domeéjausi tuo,
bei tvirtai tikéjau, kad ateisiu j verslo pasaulj, kur galimybés yra beribés ir tik nuo taves priklauso kiek
pasiimsi.

Kas paskatino rinktis komercijos sritj?

Nuolatinis noras tobuléti, dométis naujais dalykais ir jveikti iSStkius. Toks smagus ir geras jausmas
yra jveikti iskilusius sunkumus, sugalvoti sprendimus ir gauti rezultata.

Kiek laiko dirbate UAB Kurana?

Daugiau nei 10 mety.

Kokiy savybiy reikia norint blti komercijos specialistu?

Manau, kad nesvarbu kokig profesijg pasirinktum, Siais sparciai besikeiCiancCiais laikais svarbiausia
turéti norg tobuléti ir bati atviram naujovéms. Taip pat labai svarbu smalsumas bei siekis vis kazka
sugalvoti nauja, nebijoti sidlyti savo idéjy bei nebijoti pasitaikanCios galimybéms sakyti TAIP! Kai
bUsim senesni labiau gailésimés dél to, ko nepadaréme, nei dél to kg padaréme.
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Kaip prasideda jusy darbo diena?

Turbut kaip ir daugelio kity. Atsikeliu, pasiruoSiu darbui, atsigeriu kavos ir keliauju j darbg. Atéjusi j
darba susidélioju dienos plang pagal prioritetus kg reikia nuveikti ir pradedu darbuotis.

Su kokiais iSSukiais tenka susidurti darbe?

ISSUkiy yra daug ir jvairiy. Bendravimas su klientais gali kelti iSSukiy, nes kiekvienas Zzmogus yra
skirtingas. Truksta ziniy, nes pradedi kazkg naujo. Tiesiog esi pervarges, nes turéjai jtemta laika ir
panasiai. TacCiau kg tikrai iSmokau per desimt mety, kad po kiekvienos tamsos ateina Sviesa. Visi
iSSUkiai su kuriais buvau susidurusi ir tuo metu, galbut, atrodé kaip pasaulio pabaiga, buvo iSspresti,
0 a$ iS tos situacijos iSéjau tik dar labiau paaugusi ir tvirtesné. Tad nereikia bijoti issdkiy. Jie mus
grudinair augina.

Kuo komercijos srities specialisty darbas reikSmingas?

Tu realiai gali keisti aplinka. Pvz., mes, pardavinédami etilo alkoholj biokuro klientams, stengiamés
mazinti CO, iSmetima ir taip saugome ne tik gamta, bet ir save. Siai dienai verslas turi bati atsakingas
ir tvarus, dirbti naudojant atsinaujinancias zaliavas, naudoti ribotus resursus. Ir nesvarbu ar esi dide-
lé akciné bendrové ar mazas versliukas, kuris pardavingja ir platina savo ranky darbo zvakes, svarbu
su kokia zinute tu bandai pasiekti pasaulj, kaip edukuoji savo klientg ir kokj poveikj aplinkai tu darai.

Pasiekimai darbe?

Savo karjerg Kuranoje pradéjau nuo darbo laboratorijoje. Nors darbinausi ne pagal specialybe, taciau
Sios puikios progos negaléjau praleisti. Dirbdama laboratorijoje susipazinau su gamybos procesais,
technologijomis, kurios buvo taikomos gamykloje. Taip pat buvo pradétas diegti LEAN'as. LEAN siste-
ma skatina darbuotojus jsitrauktijjmonésveiklg, mazintiistekliusir kurti didesne verte. Sistema moko
turéti tvarkingas darbo vietas, aiskius procesus ir, geriausia, jog leidzia teikti pasidlymus kaip patys
darbuotojai gali pasigerinti savo darbo vietas ir pasilengvinti sau darbg. Kadangi aktyviai dalinau-
si idéjomis, mane pastebéjo kolegos is komercijos skyriaus ir pakvieté prisidéti prie jy komandos.
Darbas laboratorijoje ir gamyboje tikrai nenuéjo veltui, nes suprasdama ne tik kaip parduoti produkta,
bet ir paCius gamybos niuansus, galéjau kurti didesne pridétine verte, iesSkoti abiem puséems palan-
kiy sprendimy ir taip toliau tobuléti. Dar vienas dalykas, kurj svarbu paminéti, kad vis labiau jmonéms
svarbu ne tik tavo kompetencijos t.y. kaip s€ékmingai atlieki vieng ar kitg darbg, bet ir tai kaip tu jautiesi
tame darbe, kokia tavo psichologiné blsena, ar tu esi laimingas. Darbe praleidziame didzigjg savo lai-
ko dalj, todél labai svarbu susikurti ir tobuléti ne tik savo profesinéje srityje, bet ir kaip Zmogui.

Trys dalykai kodél sitlytuméte rinktis komercijos/vadybos srities specialybe:
1. Tau atsivers neribotos galimybés.
2 Vadyba apima labai daug sriciy, todel niekada nebus nuobodu.

3. Kiekvieng dieng iSmoksi kazka naujo.

Patarimas ir palinkéjimas moksleiviams:

Bati aktyviems ir visada imtis iniciatyvos, iSnaudoti kiekvieng laisvg minute vertingai veiklai, turéti
savo tikslg ir tvirtai jo siekti. O svarbiausia, mégautis Siuo procesu ir patirti gyvenimo dziaugsma!



